
fermedirecte.pro contact@fermedirecte.com Fermedirecte @FERMEDIRECTE

COMMUNIQUÉ

https://fermedirecte.pro
mailto:contact@fermedirecte.com
https://www.facebook.com/Fermedirecte
https://twitter.com/fermedirecte


fermedirecte.pro contact@fermedirecte.com Fermedirecte @FERMEDIRECTE

1

 » LANCEMENT DE LA PLATEFORME FERME DIRECTE

En pleine discussion de la loi sur les Etats généraux de l’Alimentation, la start-up bretonne Ferme 
Directe lance sa plateforme de commercialisation des produits agricoles entre professionnels. 

Un objectif : aider les agriculteurs et leurs groupements à redynamiser le monde rural en reprenant la 
main sur la commercialisation et les achats de produits agricoles. 

« C’est d’abord aux producteurs, chefs d’entreprises, qu’il revient de prendre en main leur avenir pour 
commercialiser leurs productions et choisir les orientations de leurs exploitations ».

En permettant à chaque vendeur ou prestataire de définir lui-même ses conditions générales de vente, 
c’est toute l’économie rurale, du paysan à l’épicier, du restaurateur au transformateur industriel à qui 
Ferme Directe adresse un outil d’indépendance et d’autonomie pour la commercialisation.

S’appuyant sur les partenaires historiques des agriculteurs, chacun pourra y trouver appui et conseil 
pour déterminer ses prix, trouver ses prestataires logistiques, marketer son offre, ou encore adapter ses 
pratiques à la demande des consommateurs.

 »UN LIVRE BLANC POUR ACCÉLÉRER LE CHANGEMENT

Un site internet, ce n’est pas suffisant pour faire changer les choses. Le commerce des matières agricoles 
est depuis longtemps l’objet de toutes les discussions et convoitises. Ferme Directe a décidé d’aller plus 
loin et d’être force de proposition en orchestrant un Livre Blanc qui sera remis à l’Assemblée Nationale 
le jeudi 20 Septembre prochain, et dont le sujet est :

Comment aider les agriculteurs à mieux gagner leur vie, valoriser 
les productions et assainir les relations commerciales ?

Un objectif : sensibiliser élus, consommateurs et professionnels aux bouleversements en cours dans les 
filières et à la responsabilité collective de la meilleure prise en compte des revenus agricoles et de la 
nécessité de favoriser le renouvellement des générations en agriculture. 

« L’ouverture au monde et les possibilités offertes par les outils digitaux doivent désormais également servir la 
valorisation commerciale des productions afin d’assurer des prix justes et représentatifs de la qualité pour les 
producteurs tout en restant adaptés aux besoins des différents segments de marché visés »

 »AMÉLIORER LES REVENUS AGRICOLES

Préfacé par le député du Loiret, Mr Richard Ramos , le Livre Blanc de Ferme Directe associe une douzaine de 
partenaires. Acteurs de l’innovation robotique, de l’export, du droit, du commerce digital et acteurs historiques 
de l’amont qui seront les acteurs clés pour aller vers l’agriculture de demain ; écologique, performante, 
connectée et transparente.
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Y sont présentés plusieurs axes complémentaires pour favoriser les revenus agricoles : 

» Les innovations en cours dans la collecte et la valorisation des données de production, la
robotisation des pratiques et leur impact sur les revenus agricoles et l’environnement.

» Une collecte de données fiable et incontestable qui doit servir de base à l’organisation des
productions et la définition des seuils de commercialisation des produits.

» Un accompagnement personnalisé, indispensable aux agriculteurs pour s’approprier les
évolutions de pratiques, de marchés, et de matériels utilisés et ainsi faire grandir et/ou
transmettre leurs entreprises.

» Une plus grande ouverture au monde nécessaire pour répondre aux enjeux de demain. Le monde
est gourmand de produits français !

» Liberté d’entreprendre et économie collaborative, ou comment faciliter les échanges entre
professionnels.

» Marketing et commerce digital, ou comment communiquer et vendre de façon efficace à l’heure
de la révolution digitale

 »SOUTENEZ-NOUS

Il y a aujourd’hui une responsabilité collective dans la prise en compte des revenus agricoles.

Chacun peut y prendre sa part, que vous soyez décideur politique, journaliste, prestataire de services, 
industriel, responsable coopératif ou syndical, influenceur, artisan, agriculteur ou simple citoyen, chacun à 
votre échelle, vous verrez dans ce Livre Blanc quelles actions vous pourriez soutenir ou entreprendre.

Si j’ai souhaité organiser ce Livre Blanc, c’est évidemment pour vous demander soutien et appui afin de 
permettre l’émergence et la diffusion massive de ces solutions, pour que la France brille encore plus à 
l’avenir comme étant « Le » pays de l’agriculture de qualité, innovante, productive et respectueuse de 
l’environnement et des producteurs.

Kévin RICHARD
 Dirigeant. Co-fondateur de Ferme Directe
SAS FAIRFARM
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 »PLUS D’INFORMATIONS 
Découvrez le texte intégral du Livre Blanc : 

https://bit.ly/2NQjyI8

Son résumé :

https://bit.ly/2MIrwyy

Découvrir la plateforme Ferme Directe : www.fermedirecte.pro

La vidéo de présentation de Ferme Directe : 

Tous publics : https://bit.ly/2xmBEYG

Public agricole : https://bit.ly/2QCGjhb

Suivez nous sur Facebook : https://www.facebook.com/Fermedirecte/

Sur Twitter : @FERMEDIRECTE

 »MERCI À NOS PARTENAIRES : 
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